
一场会订货 26万吨，凭的是什么?  
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  世纪阳光，百年红日。一次具有里程碑意义的传承，向关心

硫基复合肥之父“艳阳天”命运的人士交了一份满意的答卷。就

在 11月 13日，世纪阳光集团控股有限公司硫基复合肥 20万

吨技改项目成功投产，标志着硫基复合肥之父不仅成功传承，

而且必将发展越来越好。 

 

 

打款订货现场  

 当天下午，投产庆典结束后，2020年度世纪阳光营销峰会随

即开幕。世纪阳光集团肥料事业部副总裁王永翔在大会致辞
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上表示，世纪阳光江苏公司在集团的正确方针引导下、在广

大经销商朋友们支持和帮助下，取得了长足的快速发展，“展

望未来，我们满怀豪情。公司将始终坚持品牌化运作，始终

坚持以产品质量为基础，以销售服务为中心的经营理念，为

各位经销商服务好”。王永翔说道。 

 

 

世纪阳光集团肥料事业部副总裁王永翔  

    世纪阳光集团肥料事业部副总裁朱国才表示，上午，集团

年产 20万吨“红日型”喷浆造粒硫酸钾生产线是世纪阳光集团



江苏基地第一条喷浆造粒硫基生产线，今后公司还将建设第

二条和第三条生产线。实事求是的说，自从山东红日生产基

地“退城入园”以来，喷浆造粒硫基产品一直不能正常满足市场

供应，今天 20万吨硫基肥开车庆典，意味着深受大家和用户

青睐的艳阳天红色颗粒、双色颗粒、多彩颗粒的产品又回归

市场了。“这是红日发展史的大事，也是集团肥料事业发展的

一个重要里程碑。现在的新生产线，是在传承原有红日自主

研发技术的基础上进行了革新，新产品质量更稳定，外观更

漂亮，肥料利用率更高。”朱总强调。 

 

 

世纪阳光集团肥料事业部副总裁朱国才  



  随着环保的持续高压及其他因素影响，2019年各生产企业日

子都不好过，秋季市场结束后，经销商对冬储的看法是仁者

见仁，智者见智。为了让大家对市场行情及未来走势有一个

正确的研判，卓创资讯市场分析师陈洪、中宇资讯的市场分

析师范静为与会经销商解读了行业动态后，获得了与会经销

商的高度认可。 

 

  “全国整体产能下降，但产能越来越集中化，目前无论是尿

素、二铵还是钾肥，价格都已经见底，市场随时面临着上涨

行情的启动，一旦市场开启上涨模式，将不能再跟单”，范静

说道，在市场面临随时可能上涨的行情下，可采取一定保底

政策以及适量采购快进快出。过硬的产品，让经销商朋友们

卖的放心、让农民朋友们用的满意。 

 

   朱国才表示，为了更好地为经销商服务，公司将成立大客户

俱乐部，参加公司一些政策的制定，及时解决客户需求等等，

更好地为客户做好服务。这一决定得到经销商的大力支持，

在随后的订货环节也体现的淋漓尽致。 

 



 

山东红日销售有限公司副总经理赵丹  

  在会议最后的新品推广环节，江苏公司副总经理张志强公布

的现场打款冬储政策，得到了现场江苏销售公司和东北联合

销售公司经销商的热烈响应，在另一个会议现场，山东红日

肥料销售公司和江西天瑞丰收销售公司现场订货也异常火

爆，山东红日销售有限公司副总经理赵丹与大家分享的厂商

一体化建设思路得到与会经销商的共鸣，打款订货积极性非

常高。当天，据统计，世纪阳光集团三个销售公司共订货达

26万吨。 

 



 

现场砸金蛋环节  

   在产品定位上，世纪阳光将继续加大产品创新和市场创新力

量，在保证常规产品供应的前提下，推出海藻肥、高塔全水

溶、生命元、光合 A+等新产品。会议期间，经销商专心致志

地听讲，学以致用，将知识带给农户，带到田间地头实践中

去。 

 



 

会议期间还进行了优秀经销商分享讲话、砸金蛋抽奖等多个

仪式，场面火爆。 

 

 



 

 


