
16万吨 这场冬储营销会为何如此火爆

乘⻛破浪 扬帆起航

2020年，随着新冠肺炎疫情的爆发，各⾏各业⾯临了前所未有的挑战。尤其是新冠肺
炎疫情的不断反复，进⼀步提升了粮食安全的重要性。

朱国才（上）；⽥兴宇（下）

世纪阳光集团肥料事业部副总裁朱国才在致辞中表⽰，在当前及今后相当长的⼀段时期
内，和粮食有关的农资市场将⾯临着巨⼤的机遇，化肥的春天就在眼前。无论是集团公
司、肥料事业部，还是各⽣产基地，各销售公司，⾃上⽽下都已做好了准备，全⼒以赴
备战冬储和明年春季市场。

针对⼤家关⼼的货源问题，朱国才作了详细介绍。公司两个基地现有产能120万吨，主
要包括喷浆硫基肥系列、氨化硫基肥系列和⽔溶肥等产品。⽬前，各基地正开⾜⻢⼒

⽣产，完全有能⼒保障市场货源供应。在保障供货的同时，公司将继续严抓产品质

量，保质保量及时供货，解决⼤家的后顾之忧。

信⼼比⻩⾦更珍贵。这无疑让有疑虑的经销商轻松了许多，更有信⼼进⼀步开拓市

场。

转型扩容  抢占市场

当前，社会对⽣态健康的关注与⽇俱增，⽣态肥料等新型肥料越来越受到关注。

朱国才表示，世纪阳光集团是中国第⼀家主营⽣态农业肥料的境外上市公司，肥料板

块是集团公司的主营业务之⼀，“艳阳天”更是集团的厚爱。今后公司将由销售通⽤品
种转向主营⽣态肥料，以⽣态肥为主线，⼤⼒扩容新特肥市场。下⼀步，江⻄基地重

点发⼒⾼塔海藻肥，将与相关科研院所联合推出海藻肥⼆代产品，未来发展⽅向是⽣

态海藻肥；江苏基地喷浆硫能系列肥将升级为硫能⽣态肥，硅镁系列肥将升级为⽣态

硅镁肥，进⼀步提升市场竞争⼒。

会上，硫能海藻肥等新产品隆重推出。⼭东红⽇肥料销售有限公司副总经理⽥兴宇作

了详细介绍。

艳阳天硫能海藻肥（硫酸钾海藻型）有三⼤特点：⼀是采⽤“红⽇型”专利技术⽣产，
完全化学反应合成的纯硫基肥。⼆是颗粒均匀，溶解迅速，⻅效快；富含硫元素，适

⽤于各类⼟壤及作物；�特别添加固态发酵⾼浓缩野⽣褐藻萃取液，天热海藻酸作物⽣

理有效成分浓度⾼，活性⼤，有机态，全溶解，提⾼酰胺态氨的稳定性。三是天然海

藻酸⽣物活性成分可调节有机质平衡，在促进作物丰产的同时进⼀步提⾼农产品品

质。

不少经销商对新产品兴趣浓厚，在展示区驻⾜仔细观看。

携⼿同⾏  共赢未来

会上，⼭东红⽇肥料销售有限公司揭晓了战略合作奖、精诚合作奖、开拓创新奖等名

单，以表彰他们对公司发展所作出的贡献。

来⾃宁夏的张述兰已经经营红⽇公司肥料有20多年了，是战略合作奖的获奖者之⼀。
她表示，红⽇公司肥料在当地的认可度很⾼，尤其是艳阳天⼤品牌，质量过硬，信得

过，做起来很有成就感。此次会议订了200万元的肥料，主要是硫能系列肥料和⼤量元
素⽔溶肥等产品。

来⾃东台市的陈先⽣是开拓创新奖的获奖者之⼀，也经营红⽇肥料20多年了，此次会
议订了100万元的肥料。陈先⽣表示，红⽇公司的肥料效果赢得了当地农户的好⼝碑，
未来还将⼀如既往地携⼿红⽇，服务农业。

两位获奖者正是红⽇公司合作伙伴的代表。展望未来，朱国才指出，公司全⼒⽀持主

营、专营等忠诚客户及⼤客户的发展壮⼤，与对公司有帮助的重点客户⼀起实现双

赢。明年我们将对渠道的竞品进⾏净化，各销售公司将⼤⼒开发优质新客户，实现市

场持续增量，保持渠道健康、稳定发展。在调整渠道的同时，继续推进⼤客户俱乐部

的各项⼯作，邀请⼤客户参与⽣产、经营及市场政策制定中来。

“各位经销商朋友，⻓⻛破浪会有时，直挂云帆济沧海。我相信，只要我们⼚商之间，
朋友之间，精诚团结，相互信任，携⼿同⾏，⼀定还是艳阳天。”

会议还举⾏了订货打款、抽奖等环节，现场氛围热烈。

“订货16万吨！”这是10⽉27⽇召开的世纪阳光集团⼭东红⽇肥料销售有限
公司2021年度营销峰会上传出的消息，再⼀次谱写了⼚商共赢的美话。当
天，世纪阳光集团⼭东红⽇肥料销售有限公司的600余位重要合作伙伴齐聚
⼭东临沂，共话发展。
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